
NOMBRE DE LA VACANTE GERENTE FLOTAS CENTRO 

UBICACIÓN: 
PONIENTE 118, ALCALDÍA GUSTAVO A 
MADERO 

SALARIO MENSUAL $ 30,000 MXN 

PRESTACIONES DE LEY 
SEGURO DE VIDA, SEGURO DE 

ACCIDENTES, CAJA DE AHORRO, 
UNIFORMES, CERTIFICACIÓN TIA 300 

PAGO DE COMISIONES NO 

PLAZAS 2 

DÍAS Y HORARIO DE 
LABORES 

 

TIPO DE CONTRATO INDETERMINADO 

ACTIVIDADES DEL 
PUESTO 

1 PROSPECCIÓN PERSONALIZADA A 
CLIENTES POTENCIALES, ESPECIALMENTE 
(FLOTAS, CUENTAS CORPORATIVAS 
TRANSPORTISTAS), VÍA TELEFÓNICA Y 
PRESENCIAL, ELABORACIÓN DE 
COTIZACIONES PERSONALIZADAS, 
PREFERENTEMENTE TENGA CARTERA DE 
CLIENTES, CIERRE DE VENTAS  
2 NEGOCIACIÓN Y ADMINISTRACIÓN DE 
CONVENIOS Y PÓLIZAS DE 
MANTENIMIENTO. 
3 DOMINIO TÉCNICO DE LLANTAS Y 
SERVICIOS DE ALTO DESEMPEÑO 
(PREFERENTEMENTE). 
4 ASESORÍA PERSONALIZADA SEGÚN TIPO 
DE VEHÍCULO Y OPERACIÓN DE LA 
FLOTILLA (PREFERENTEMENTE). 
5 ELABORACIÓN Y GESTIÓN DE FORECAST 
DE VENTAS, PARA OPTIMIZAR INVENTARIOS 
Y COMPRAS. 
6 COLABORACIÓN EN ESTRATEGIAS B2B Y 
CAMPAÑAS ESPECIALIZADAS. 
7 COORDINACIÓN CON ÁREAS INTERNAS 
PARA CUMPLIMIENTO DE SERVICIOS. 
8 MONITOREO DE INDICADORES 
FINANCIEROS CLAVE  



9 OPTIMIZACIÓN DE RENTABILIDAD 
MEDIANTE PRECIOS, VENTA CRUZADA Y 
REDUCCIÓN DE COSTOS. 
 

HABILIDADES Y 
CONOCIMIENTOS 

REQUERIDOS PARA EL 
PUESTO 

• EXPERIENCIA INDISPENSABLE EN EL 
RAMO AUTOMOTRIZ, 
ESPECÍFICAMENTE CON 
CONOCIMIENTO PROFUNDO DE 
LLANTAS (INCLUYENDO LLANTAS DE 
ALTO DESEMPEÑO) Y SERVICIOS 
MECÁNICOS (SUSPENSIONES, 
FRENOS, AFINACIONES). 

• EXPERIENCIA DEMOSTRABLE EN LA 
GESTIÓN Y NEGOCIACIÓN DE 
FLOTAS, FLOTILLAS Y GRANDES 
CONVENIOS. 

• DOMINIO Y EXPERIENCIA PRÁCTICA 
EN LA ELABORACIÓN Y GESTIÓN DE 
FORECAST Y ROLLING FORECAST DE 
DEMANDA. 

• AMPLIO CONOCIMIENTO EN LA 
APLICACIÓN DE ESTRATEGIAS DE 
MARKETING B2B. 

• CAPACIDAD PROBADA PARA 
IDENTIFICAR Y PROPONER 
SOLUCIONES BASADAS EN 
INNOVACIÓN Y TECNOLOGÍA PARA EL 
SECTOR AUTOMOTRIZ Y DE FLOTAS. 

• EXPERIENCIA EN EL CÁLCULO Y 
DEMOSTRACIÓN DE AHORRO DE 
COSTOS DE OPERACIÓN PARA 
CLIENTES DE FLOTAS. 

• CONOCIMIENTOS SÓLIDOS DE 
FINANZAS PARA LA GESTIÓN DE 
PRESUPUESTOS, ANÁLISIS DE 
RENTABILIDAD Y NEGOCIACIÓN 

ESTADO CIVIL INDISTINTO 

ESCOLARIDAD MÍNIMA 

• LICENCIATURA EN ADMINISTRACIÓN 
DE EMPRESAS, INGENIERÍA 
INDUSTRIAL, MARKETING, NEGOCIOS 
INTERNACIONALES O CARRERA AFÍN. 

• DESEABLE: POSGRADO EN 
DIRECCIÓN COMERCIAL, GESTIÓN DE 
PROYECTOS O LOGÍSTICA 



EDAD DESDE 25 AÑOS HASTA 55 AÑOS 

GÉNERO INDISTINTO 

EXPERIENCIA LABORAL 

MÍNIMO DE 6 A 8 AÑOS DE 
EXPERIENCIA COMPROBABLE EN VENTAS Y 
GESTIÓN DE CUENTAS CLAVE B2B, CON AL 
MENOS 3 AÑOS EN ROLES DE LIDERAZGO 

COMERCIAL. 

ACEPTA PERSONAS CON 
DISCAPACIDAD 

NO 

ACEPTA ADULTOS 
MAYORES 

SI HASTA LOS 50 AÑOS DE EDAD 

 

 

NOMBRE COMERCIAL 
DE LA EMPRESA 

ASTROLLANTAS MEXICO 

DOMICILIO DESIGNADO 
PARA ENTREVISTAS 

CALLE PONIENTE 118 #360, 
COL. MAXIMINO ÁVILA 
CAMACHO, ALCALDÍA 

GUSTAVO A. MADERO, C.P. 
07380, CIUDAD DE MÉXICO. 

CÓDIGO 
POSTAL 

86060 

DÍAS Y HORARIO DE 
ENTREVISTAS 

DE LUNES A VIERNES DE 9:00 AM A 6: PM 

NOMBRE DEL 
ENTREVISTADOR 

MÓNICA PADILLA 

CARGO DEL 
ENTREVISTADOR 

RECLUTADORA 

TELÉFONOS OFICINA 5560557581 PERSONAL   

CORREO ELECTRÓNICO RECLUTAMIENTO@ASTROLLANTAS.COM.MX  

 

mailto:reclutamiento@astrollantas.com.mx

